
 

Functiebeschrijving:
Als Business Developer help je mee aan de uitbreiding van onze activiteiten door:

enerzijds ons klantenbestand uit te breiden (focusregio: provincies Oost-Vlaanderen, Antwerpen, Vlaams-Brabant) 
anderzijds de juiste match te maken tussen klanten en kandidaten.

We investeren graag ruim de tijd om je onder te dompelen in onze unieke werkwijze en ondersteunen je waar nodig. Jij zal
immers 1 van de hoekstenen van ons bedrijf worden.

Je gaat prospecteren, bedrijven bezoeken, contracten sluiten en daarna een goede band opbouwen met je klanten door
regelmatig contact te houden. Je bespreekt vacatures en adviseert je klanten in de zoektocht naar hun ideale medewerker.

Je draagt zelf verantwoordelijkheid voor je resultaten.

Kandidaten kunnen op jou rekenen voor de gepaste coaching richting hun droomjob. Door je opgebouwde kennis aangaande
sectoren, bedrijven en functies begeleid je hen naar de meest geschikte job.

Kwaliteit staat bij ons steeds voorop. Kwantiteit is niet van tel. Bij ons geen targets, enkel de perfecte match telt!

Je volgt de projecten van opgestarte medewerkers op aan de hand van evaluatiegesprekken en regelmatige
contactmomenten.

We werken enkel samen met bedrijven die onze aanpak een meerwaarde vinden en die bereid zijn zich even hard naar
ons te engageren als wij naar hen.

Uw Profiel:
Je hebt een 1ste ervaring in sales, accountmanagement of in een andere functie waarbij je een goede klantenrelatie
leerde opbouwen en onderhouden.
Ervaring binnen de wereld van rekrutering, project sourcing, ... is geen must.
Je belt zonder angst en kickt op het binnenhalen van nieuwe klanten en het maken van de perfecte macht tussen
klant en kandidaat.
Je werkt resultaatgericht en maakt elke dag de juiste keuzes: waar leg je de prioriteiten in functie van het resultaat dat
je wilt bereiken?
Je hebt natuurlijk een zéér goede kennis van de Nederlandse taal.

Aanbod:
Wij bieden jou een stapsgewijs opleidingstraject op maat, afhankelijk van je kennis en ervaring.
Grote variatie in gezochte profielen en industrieën.
Een leuke dynamiek waarbij gelachen, lekker gegeten en hard gewerkt wordt. 
Bovenop dit alles ontvang je een competitief salaris en een interessant pakket aan voordelen incl. representatieve
firmawagen.
Flexibiliteit (glijdende uren, thuiswerk indien gewenst, ...)
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